COMMERCE INTERNATIONAL

Quelle est la définition du “Commerce intemational” ?

Le commerce intemational comprend tous les échanges commerciaux de marchandises et de services entre
des pays étrangers . Il peut agir sur toutes les activités de production, de commercialis ation, d'exportation ou
encore d'importation.

Quel est le role du commerce intemnational ? : Le commerce extérieur est un moteur de la croissance : il crée des
emplois, réduit 1a pauvreté et ouvre des perspectives économiques. Le Groupe de la Banque mondiale aide
ses pays clients a améliorerleuraccés aux marchés des pays développés et a accroitre leur participation a
I'économie mondiale.

Quels sont les termes du commerce international ? : Les termes du commerce international (Incoterms) sont des
régles et des normes s'appliquant aux transactions commerciales . IIs sont publiés parla Chambre de
commerce internationale (ICC).

Chambre de commerce : Une chambre de commerce (CC) ou une chambre de commerce et d'industrie (CCD est
un organisme chargé de représenterles intéréts des entreprises commerciales, industrielles et de service.

Quel est le role d'une chambre de commerce ? :Les chambres de commerce et d'industrie (CCD) représentent les
intéréts de l'industrie, du commerce et des services auprés des pouvoirs publics et des autorités étrangéres .
Ce sont des établissements publics de I'Etat, mais administrés par des dirigeants d'entreprises élus par leurs

pairs.

Quels sont les objectifs et les missions d'une Chambre de commerce ? : Accompagner, informer, conseillerles
entreprises a toutes les étapes de leur développement, telles sont les missions des CCL Plus largement, elles
contribuent au rayonnement économique des territoires a travers un vaste plan d'actions.

Comment fonctionne la Chambre de commerce ? : Les chambres de commerce et d'industrie (CCI) représentent les
intéréts de l'industrie, du commerce et des services auprés des pouvoirs publics et des autorités étrangéres .
Ce sont des établissements publics de I'Etat, mais administrés par des dirigeants d'entreprises élus par leurs
pairs.

Le traité instituant la Communauté économique européenne : Le traité instituant la Communauté économique
européenne (TCEE), aussi appelé traité de Rome , ou encore traité surle fonctionnement de 'Union
européenne (TFUE) est un traité signé le 25 mars 1957 4 Rome ( ltalie ) entre six pays : Allemagne de I'Ouest,
Belgique, France , Italie , Luxembourg et Pays- Bas . Entré en vigueur le 1érjanvier,14 janvier 1958 .

C'est quoi un contrat de distribution ? : Le contrat de dis tribution formalise I'accord parlequel un
dis tributeur commercialise les produits ou services d'un producteur ou d'un fournisseur. Il pose le
cadre 16gal de la relation commerciale entre fournisseur et distributeur.

Le contrat de distribution est un contrat par lequel un intermédiaire (distributeur) s’engage a
vendre ou promouvoirles produits ou service d'une entreprise (fournisseur) .

C'est quoi le droit de la distribution ? : Le droit de la distribution rassemble I'ensemble des régles applicables a
l'opération de distribution. Le choix du mode d'organisation de l'opération de distribution est largement
influencé par ces régles.

Quelles sont les types d'entreprise de distribution ?

Voiciles 7 canaux de distribution les plus importants a connaitre : La vente directe , La vente au détail , La
diffusion intensive , La distribution s élective, La distribution exclusive , La double distribution, La vente via un
grossiste.

Ll existe trois principaux contrats de distribution : contrat de distribution exclusive, le contrat de franchise etle
contrat de distribution sélective . Le contrat de distribution obéit a des conditions spécifiques pour étre
valable.

Qu'est-ce qu'un contrat de distribution international ?



Le contrat de distribution a pour objet de mettre en place des points de vente sur un territoire géographique
donné, de maniére a ce que la clientéle de ce territoire puisse y avoir acces.

Comment obtenir un contrat de distribution ? : Tout d'abord, afin de conclure un contrat de distribution, le
distributeur doit recevoirle document d'information précontractuelle (DIP) et ce, au moins 20 jours avant la
signature de contrat. Ce document est indispensable et obligatoire a la signature du contrat.

Qu'est-ce qu'un contrat de distribution sélective ?

Le contrat de distribution sélective est un contrat par lequel le fournisseur établit un systéme de distribution
restreint pour les produits qu'il commercialise en choisissant certains distributeurs surla base de critéres
précisément définis.

Quel est la différence entre une distribution sélective et distribution exclusive ?

Le mode de dis tribution

Stratégie de distribution exclusive : I'offre est disponible via un point de vente unique, ou dans une zone
géographique restreinte. Stratégie de distribution sélective : I'entreprise sélectionne un nombre restreint de points
de vente.

Quels sont les 3 types de canaux de distribution ?

Il existe trols canaux de distribution :
» canal direct : le producteur vend directement son produit au client final,
» canal court : un intermédiaire s'intercale entre le producteur et leconsommateur;
» canallong :le circuit comporte au moins deux intermédiaires.

Quelles sont les 4 grandes fonctions de la distribution ?

Ces opérations logistiques ont pourrdle d'organiserl'achat, le transport, le stockage et la présentation des
produits sous forme d'unités de vente.

Qu'est-ce la distribution exclusive ?

La distribution exclusive : est celle parlaquelle le fournisseur confie & un dis tributeur l'exclusivité de la
distribution de son produit. Cette exclusivité est souvent associée  une limitation territoriale, le distributeur
bénéficiant de I'exclusivité de dis tribution du produit dans une zone géographique déterminée.

La distribution intensive : st un mode de distribution qui consiste a faire distribuer un produit dans le plus grand
nombre de points de vente possible .Elle est donc recommandée pourles produits / services dont les
consommateurs ont des besoins importants.

Qu'est-ce que la franchise en distribution ?

La franchise de distribution désigne un réseau dans lequel le franchisé « se borne a vendre certains produits
dans un magasin qui porte I'enseigne du franchiseur ». Cette définition a été posée par un arrét rendu le 28
janvier 1986 (affaire Pronuptia).

Quels sont les avantages de la distribution intensive ?
Avantages de la distnbution intensive

Ensuite, on retrouve les avantages suivants : L'argent. Plus on couvre de terrain, plus on transporte de
produits et plus on vend de produits, ce qui aura un effet positif surle chiffre d'affaires ; Sensibilisation aux
produits.

Quels sont les avantages et les inconvénients de la stratégie de distribution intensive ?



Ses principaux avantages sont : le parfait contrdle des distributeurs, et la faciliter de surveillerla
disponibilité des articles. Elle compte néanmoins quelques désavantages dont : la quantité limitée des
distributeurs, ce qui influence négativement sur la marque.

Quels sont les avantages de la distribution sélective ?

S'agissant du distributeur, le contrat de distribution s élective lui permet d'obtenir une clientéle. En effet, grace
a la notoriété des produits du fourniss eur, le dis tributeur bénéficie de I'image de la marque. De plus, cela lui
permet de se placer surle marché et de bénéficier d'une exclusivité terrtoriale.

Quels sont les avantages de la distribution sélective pourle marché du luxe ?

La distribution sélective permet de différencierles produits de luxe d'autres produits potentiellement
concurrents — bien que plus ‘tommuns” -. Elle permet surtout de gérerla rareté et le prestige, qui constituent
deux des caractéristiques essentielles des produits de luxe.

Quel est I'objectif de la distribution s élective ?

La distribution sélective est un mode de distribution permettant au fournisseur de sélectionner ses
distributeurs a partir de critéres pré- définis comme I'environnement du point de vente, ses compétences
(capacité d'accueil, conseil clientéle...), etc. .

Quels sont les avantages de la distribution ?
Avantages d'un réseau de distribution

Utilisation d'un modéle hautes performances adaptable a des réseaux étendus. Modélisation du mode de
connexion des composants de votre systéme. Représentation de zones denses de votre systéme sans
encombrement de la carte. Modélisation des composants importants de votre systéme.

Quels sont les avantages de la distribution exclusive ?

Les avantages de la distribution exclusive pour un fournisseur peuvent étre de nature différente : maftrise des
cofts logistiques ; optimisation du suivi client ; meilleure efficacité des offres promotionnelles ; supervision
plus efficace du point de vente ; meilleur contrfle de la dis ponibilité du produit ;

Quelles sont les types de franchise ?

Les trois principaux types de franchise

La franchise industrielle ou franchise de production ; La franchise de distribution ; La franchise de service.

Le contrat de franchise de production : il permet la mise a disposition d'un savoir-faire dans
la fabrication d'un produit vendu sous la marque du franchiseur,

Le contrat de franchise de service : il permet au franchisé de vendre un service sous la
marque du franchiseur, selon ses directives,

Le contrat de franchise de distribution : il permet au franchisé de vendre divers produits
sous l'enseigne du franchiseur.



